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（３）調査員のコメント 

（資料提供：目黒信用金庫) 

【製造業】 
（1）前期に続いて厳しい状況ですが、できる限り

の支援を行う。 

(貴金属加工  1名 パート 1名) 

（2）資材価格の高騰が直近の課題。 

(車輌用電気部品加工  4名 パート 3名) 

（3）材料によって品薄や欠品が発生するも売上げは

確保している。 

(自動車部品製造  20名) 

（4）夏以降受注増加の予定。 

(コンデンサー製造  10名) 

（5）材料費の値上げが多く、見積額の算出に苦心し

ている様子。 

(トランク製造  1名) 

（6）取引先の見直しを行い、利幅の確保を目指して

いる。 

(工業用ヒーター製造  18名) 

（7）銅価格が大幅に上昇しており対応に追われてい

る。 

(合成樹脂  3名) 

（8）３月決算ができ次第、借入れを検討。 

(計測器部品製造  1名) 

（9）事業縮小を検討しているができる限りの支援を

する。 

(ソレノイド等電子部品製造  3名) 

（10）現状代表者と母親の 2 人であり、母親次第で

今後の事業の在り方が変わる。 

(ろ過器製造  1名) 

（11）仕入価格の高騰も課題であるが、後継者の問題

を懸念されている。 

(螺子製造  2名) 

（12）使用中の車両のリースが今期までのため、今後

購入を検討している。 

(紙器、パッキング抜型製造  4名) 

（13）引き続き必要な支援をしていく。 

(通信機器製造  9名) 

（14）今後とも積極的に支援していく。 

(製餡業  20名) 

 

（15）人手不足、高齢のため廃業準備中。 

(計測器製造  2名) 

（16）ほぼ家賃収入のみとなっている。 

(船舶部品製造  3名) 

（17）家族経営であり、人件費は抑えられている。 

(印刷業  2名) 

（18）原材料の価格高騰・不足のため価格見直し交渉

を行っている。 

(合成樹脂加工  6名 パート 3名) 

（19）海外情勢の影響で材料費が上昇しているため、

制度融資の活用をご紹介する。 

(通信機部品製造  12名 パート 4名) 

 

【卸売業】 
（1）仕入れ高騰を価格転嫁はできているが今後は不

透明。 

(木材卸売販売  3名) 

（2）仕入れが安定しており、資金繰りも安定してい

る。 

(材木販売・卸  3名) 

（3）ナフサ不足が経営に直撃している。 

(プラスチック材料卸  1名) 

（4）業況に応じて支援する。 

(包装資材卸売及び小売  0名 パート 1名) 

（5）材料価格が上昇し在庫は減少している。 

(ダンボールパッケージング  5名) 

（6）仕入価格の上昇と仕入先の在庫不足に悩まされ

ている。 

(包装用品販売  1名) 

 
【小売業】 
（1）親族経営の店舗を買い取り、経営を軌道に乗せ

ている最中。 

(コンビニエンスストア  17名 パート 44名) 

（2）お茶や海苔の価格が高騰している。抹茶の売れ

行きが良いため仕入れに注力している。 

(茶・海苔小売  3名) 
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（3）今以上に価格転嫁できるよう対応策を検討して

いる。 

(生花・園芸用品販売  4名) 

（4）現状維持。 

(たばこ販売  1名) 

（5）週休 2日としたが、売上げが大きく落ち込むこ

ともない様子。 

(パン製造販売  4名) 

（6）店舗至近の事業先であり、引き続き支援してい

く。 

(米穀小売  3名) 

（7）資金繰りは問題ない。毎月の訪問で業況把握し

て支援していく。 

(機械工具販売  0名) 

 

【サービス業】 
（1）人件費の高騰が課題であり、価格転嫁できるよ

う考えている。 

(美容院  11名) 

（2）資材価格の高騰が直近の課題。 

(自動車整備・販売  6名) 

（3）高齢になってきたため引退の時期を考えている

様子。 

(理容業  2名) 

（4）価格を上げるタイミングが難しいとのこと。 

(理容業  2名) 

（5）新規顧客の確保に取り組んでいる。営業時間を

伸ばし売上げ増加を図る。 

(理容業  2名) 

（6）今後も継続支援。 

(理容業  2名) 

（7）店舗至近の事業先であり、引き続き支援。 

(理容業  2名) 

 
【建設業】 

（1）受注していた工事が中東情勢の影響で部品が整

わず延期になっている。 

(建設業  3名) 

（2）材料価格の高騰や人手不足といった悩みを抱え

ながらも業況は順調に推移している。 

(総合建設業  48名) 

 

 

（3）塗料の原材料不足に悩まされている。兼ね合い

をはかりつつ工期を設定。 

(塗装業  5名 パート 1名) 

（4）材料価格高騰により利幅は減少しているが、地

域密着により固定客がメインであり、現状維持

の様子。 

(土木建築  5名) 

（5）資材の都合で納期に遅れが出ている。見通しも

付かず不安がある。 

(建築  2名) 

（6）近隣の主力先であり、引き続き支援していく。 

(建設  3名) 

 

【不動産業】 
（1）空室発生時の改装に注力し、家賃引上げをしや

すくしている。 

(不動産仲介  5名 パート 3名) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  


